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Associação Comercial e Industrial de Piedade

Grande premiação da Campanha Cupom Premiado 2024 
chamou a atenção do público e contribuiu para mais um ano 
de sucesso desta importante ação promovida pela Associação 
Comercial e Industrial de Piedade - ACIP. Os consumidores 
baixaram o aplicativo da ACIP e participaram efetivamente da 
campanha. 

Além de diversos vales-compras distribuídos em valores, 
a ACIP também sorteou prêmios como: iPhone 15, Xiaomi 
Pocophone XG, JBL Boombox 3, forno e fryer de 15 litros, 
multiprocessador Turbo Chef 7, entre outros. 

Esta iniciativa foi um grande atrativo aos clientes e contribuiu 
de maneira efetiva para o sucesso da campanha, que teve 
como objetivo principal apoiar os lojistas a impulsionar as 
vendas no comércio, oferecendo melhores oportunidades de 
negócios aos comerciantes e seus colaboradores.

A diretoria da ACIP já iniciou a elaboração de uma nova ação 
junto ao comércio: Campanha Cupom Premiado 2025, que 
tem previsão de iniciar no dia primeiro de maio, finalizando 
no mês de dezembro com destaque para o Natal. Em breve, a 
campanha será divulgada nos meios de comunicação da ACIP.

Nesta edição também divulgamos matéria sobre a opinião 
de empresários a respeito das vendas de Natal, destacamos 
a volta às aulas que movimenta o setor de venda de produtos 
escolares no município, mostramos que a contribuição do MEI 
tem novo valor e a rede de Associações Comerciais critica 
falta de reajuste no teto de faturamento, entre outras notícias 
relevantes. 

Ótima leitura a todos. 

Prêmios chamam atenção de 
consumidores e contribuem para 

sucesso de campanha
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Cupom Premiado Especial de Natal
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Abra sua conta.

Aqui no Sicredi, não é só conta corrente, cartões,  
investimentos, é ter um atendimento parceiro e humano,  
na agência ou no celular. Pessoas que entendem suas  
necessidades e ajudam você a realizar seus sonhos.

Não é só dinheiro.  
É ter com quem contar.

Não é só uma instituição 
financeira completa.
É ter com quem contar.

Ana Castela, cantora.

SAC - 0800 724 7220 / Deficientes Auditivos ou de Fala - 0800 724 0525. Ouvidoria - 0800 646 2519.

Sorteios da Campanha Cupom Premiado Especial 
de Natal é realizado com sucesso 

Sorteios foram realizados no Calçadão com transmissão ao vivo pelo 
Facebook Oficial da ACIP

Os representantes da Associação Comercial e Industrial 
de Piedade (ACIP), José Alexandre de Souza Furquim 
(1º Tesoureiro), José Fernando Rosa Maciel (Diretor de 
Patrimônio) e Aquilino Francisco da Silveira Neto (2º 
Secretário), realizaram sorteios da Campanha Cupom 
Premiado Especial de Natal. A ação aconteceu no dia 11 de 
janeiro, no Calçadão. 

Foram sorteados R$ 30.000,00 em prêmios através de 
cupons cadastrados pelo Aplicativo da ACIP – mais de 17 mil 

cupons cadastrados e 60 empresas participantes. Foram 20 
cupons no valor de R$ 500,00 e 10 cupons no valor de R$ 
1.000,00. Além de um iPhone 15 com 256 GB, um Xiaomi 
Pocophone XG com 256 GB, uma JBL Boombox 3, um forno 
e fryer de 15 litros, um multiprocessador Turbo Chef 7 em 
1 e uma batedeira planetária de 700W.

A ação foi transmitida ao vivo pela página oficial da ACIP 
no Facebook e a lista de ganhadores inserida de forma 
imediata no site da Associação www.acepiedade.com.br.



A M. Severiano – Solução de Irrigação tem se destacado 
no mercado por oferecer produtos e serviços especializados 
para irrigação agrícola e de jardins. Sob a gestão de Regis 
Augusto Xavier Lemes, a empresa começou suas atividades 
há cerca de quatro anos, inicialmente como um representante 
comercial na zona rural. Com o crescimento da demanda e o 
fortalecimento da marca, a primeira loja física foi inaugurada 
em Ibiúna e, há um ano, uma nova unidade passou a atender 
os clientes de Piedade.

O diferencial da M. Severiano está na especialização técnica 
e no suporte oferecido aos clientes. Além da comercialização 
de equipamentos e sistemas de irrigação, a empresa se 
diferencia pela entrega técnica e montagem dos sistemas, 
proporcionando uma experiência completa para o agricultor 
ou proprietário de jardim. Esse compromisso com a qualidade 
e o atendimento tem sido um dos fatores de sucesso da loja, 
que atende não apenas Piedade, mas também municípios 
vizinhos como Sorocaba, São Roque, Tapiraí e Pilar do Sul.

Com uma equipe treinada e atualizada constantemente 
por meio de reuniões e capacitações mensais, a M. Severiano 

investe na qualificação de seus colaboradores para garantir um 
atendimento técnico e eficiente. A demanda por materiais de 
irrigação na região tem se mostrado expressiva, impulsionada 
pela forte vocação agrícola de Piedade e sua localização 
estratégica no Cinturão Verde. Isso tem motivado a empresa a 
expandir suas operações e inovar no setor.

Os planos para o futuro incluem a abertura de uma 
fábrica de alumínio em Piedade, voltada para a manutenção 
e fabricação de tubos de alumínio utilizados na irrigação. 
Essa iniciativa busca suprir uma necessidade do mercado, 
uma vez que muitos agricultores não encontram assistência 
adequada para esse tipo de equipamento. Além disso, a 
empresa reforça a importância da preservação da água e do 
cuidado com as nascentes, destacando-se como uma aliada 
do desenvolvimento sustentável da agricultura local. 

A M. Severiano está localizada na Via Antônio Leite de 
Oliveira, 1135, e pode ser contatada pelo telefone (15) 99750-
6914. Para mais informações, os clientes também podem 
acompanhar as novidades nas redes sociais da empresa, 
através do perfil @mseveriano.
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Comércio 
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M. Severiano: Solução completa em irrigação para 
agricultura e jardins

A M. Severiano oferece soluções completas em irrigação para agricultura e jardinsM. Severiano está localizada na Via Antônio Leite de Oliveira, 1135

O proprietário Regis Augusto Xavier Lemos destaca a qualidade e o atendimento técnico especializado



As vendas de fim de ano no comércio de Piedade 
trouxeram resultados variados entre os lojistas. Para 
muitos, o período foi positivo, com superação das 
expectativas, enquanto outros avaliam o mesmo saldo do 
ano anterior. O destaque ficou para o setor de calçados, 
que registrou alta procura, impulsionando as vendas. 

De acordo com Antônio Soares da Silva, proprietário 
de Jumaf, as vendas foram consideradas ótimas em 
comparação com o ano anterior. “A expectativa foi 
alcançada, com destaque para a linha feminina de 
calçados”, comentou. O aumento no fluxo levou à 
contratação de uma nova vendedora para atender à 
demanda. 
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Comerciantes avaliam cenário positivo nas vendas de 
fim de ano 

Destaque para calçados femininos: variedade e promoções impulsionaram as vendas no período.

Comércio aquecido: lojistas de Piedade celebram bons resultados nas vendas de fim de ano.

Francisco Saburo Saito, sócio da Iolanda Calçados, 
avaliou o período como satisfatório. “Apesar do 
movimento menor, conseguimos manter o volume de 
vendas equivalente ao ano passado”, afirmou. Mesmo 
com os desafios econômicos, a loja segue confiante para 
o novo ano.

O balanço geral reflete o esforço dos lojistas em 
adaptar suas estratégias para atender o público, seja 
com promoções exclusivas ou sorteios personalizados, 
assim como a Campanha de Natal da Acip, fortalecendo o 
relacionamento com os clientes e mantendo o comércio 
local aquecido.



6

Ganhadores Cupom Premiado

Fevereiro/2025

Ganhadores da Campanha Cupom Premiado 2024 
Especial de Natal recebem prêmios

O presidente da Associação Comercial e Industrial de 
Piedade – ACIP, Edno Aparecido de Souza e o diretor 
José Fernando Rosa Maciel realizaram entrega de vales-
compras aos ganhadores da Campanha Cupom Premiado 
Especial de Natal. 

O evento foi promovido no auditório da ACIP no dia 27 
de janeiro. Foram entregues cheques no valor total de 
R$ 20.000,00, além de  um iPhone 15 com 256 GB, um 
Xiaomi Pocophone XG com 256 GB, uma JBL Boombox 
3, um forno e fryer de 15 litros, um multiprocessador 
Turbo Chef 7 em 1 e uma batedeira planetária de 700W. 
A ocasião contou com a presença de representantes de 

estabelecimentos comerciais que tiveram seus clientes 
sorteados.

Angélica Aparecida Nunes foi uma das premiadas e 
ganhou um iPhone 15. “Que essa campanha continue 
por muito tempo. Parabéns aos envolvidos”, comentou 
Angélica, surpresa ao ser uma das ganhadoras.

Salvador Francisco de Moraes foi sorteado com R$ 
1.000,00 em vales-compras e um JBL Boombox 3. “Foi a 
primeira vez que participei e nem esperava ganhar, fiquei 
super feliz. Acho a campanha super importante, ajuda 
nossa cidade a evoluir. Deveria ter mais comerciantes 
participando”, ressalta Salvador.
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Cupom Premiado 2025

Volta às aulas aquece papelarias de Piedade

A diretoria da Associação Comercial e Industrial de 
Piedade – ACIP já iniciou a elaboração de uma nova ação 
junto ao comércio: Campanha Cupom Premiado 2025. 
Novamente a Associação sorteará diversos prêmios e 
vales-compras aos consumidores. A nova campanha tem 
previsão de iniciar a sua primeira fase em maio e segue 

O início do ano letivo movimenta o comércio local, e as 
papelarias de Piedade já sentem o aumento na procura 
por materiais escolares. Mochilas, cadernos, lápis de 
cor e outros itens essenciais ganham destaque nas listas 
de compras. Apesar dos desafios econômicos, o setor 
aposta em estratégias como promoções, parcelamentos 
facilitados e organização para atrair os clientes. 

Com expectativa otimista nas Lojas Mari, Marcel 
Hataka, supervisor de compras, projeta um aumento de 
12% nas vendas em relação ao ano passado. “Investimos 
em uma ampla variedade de produtos e em um tabloide 
promocional exclusivo para material escolar. Os itens 
mais procurados são mochilas, cadernos e lápis de cor”, 
afirmou. A loja oferece pagamento facilitado em até 10 
vezes sem juros e sem parcela mínima.

até novembro. Já a segunda fase será realizada no mês 
de dezembro com destaque para o Natal. Em breve, 
será divulgado nos meios de comunicação da ACIP mais 
esta importante ação que contribuirá para impulsionar 
o comércio do município e oferecer oportunidades aos 
clientes. Juntos, Somos Mais Fortes.

Alexandre Humberto Vichi, proprietário da Anchieta 
Center, destaca a qualidade do atendimento e a 
organização como pontos fortes. “Mantemos produtos 
etiquetados para que os clientes se sintam à vontade, 
mas nossa equipe está sempre pronta para auxiliar”, 
disse. Entre os itens mais vendidos estão guaches, pincéis 
e cadernos. “Apesar dos desafios econômicos, confiamos 
em nossos preços competitivos e promoções”, completou.

A Lojas Mari conta com estacionamento amplo, equipe 
qualificada e horário especial: segunda a sábado, das 8h 
às 20h, e domingos, das 8h às 18h. Já a Anchieta Center 
oferece atendimento presencial, por WhatsApp e telefone, 
com opção de entrega em até 24 horas. “Nosso objetivo 
é atender todas as idades e garantir uma experiência 
prática e ágil”, conclui Alexandre.

Anchieta Center: Qualidade, tradição e preços imbatíveis para o ano letivo De cadernos a mochilas, tudo pronto para o ano letivo Lojas Mari: Variedade e promoções exclusivas para a volta às aulas
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Piedade: Líder no abastecimento de alimentos para a CEAGESP

15  99784-8383 - 3344-9700

A cidade de Piedade segue como um dos principais polos 
de abastecimento da Companhia de Entrepostos e Armazéns 
Gerais de São Paulo (CEAGESP), ocupando o primeiro lugar 
no volume de entradas em 2024. Foram mais de 150 mil 
toneladas de produtos enviados ao entreposto, reforçando 
a importância do município na cadeia de distribuição de 
hortifrutigranjeiros.

Com uma oferta diversificada, Piedade enviou à CEAGESP 
uma variedade de 115 produtos ao longo do ano. No entanto, 
é importante ressaltar que, embora muitos dos produtos 
tenham nota fiscal emitida no município, parte deles é 
produzida em outras cidades e beneficiada em Piedade. 
Além da produção, o município se destaca pelo processo de 
lavagem, classificação e embalamento, tornando-se um elo 
essencial na logística de distribuição.

De acordo com levantamento da CEAGESP, os produtos 
com maior entrada foram cenoura (42.271 toneladas), 
batata-doce (25.767 toneladas) e alface (13.245 toneladas). 

Contribuição do MEI tem novo valor; Rede de 
Associações Comerciais critica falta de reajuste no 

teto de faturamento
O Documento de Arrecadação do Simples Nacional do 

Microempreendedor Individual (DAS-MEI) terá um novo 
valor a partir deste mês de janeiro: R$ 75,90 e pode ir até R$ 
81,90, a depender da atividade exercida. Isso ocorre porque 
no DAS-MEI está incluso o valor referente à contribuição 
para o Instituto Nacional do Seguro Social (INSS).

Esse custo representa 5% do salário-mínimo para 
MEI mais R$ 1 para quem exerce atividades sujeitas ao 
pagamento de ICMS e R$ 5 para quem exerce atividades 
sujeitas ao ISSQN. Já para o MEI Caminhoneiro, o valor do 
DAS mensal será entre R$ 182,16 e R$ 188,16, de acordo 
com o tipo de produto transportado e local para onde é 
destinado.

Alfredo Cotait Neto, presidente da CACB e da Facesp, 
alerta para a importância da contribuição. “Pagar em dia dá 
vários benefícios previdenciários, inclusive aposentadoria. 
É importante que o empreendedor tenha a vida profissional 
organizada”.

No entanto, Cotait questiona o teto de faturamento que 
permanece em R$ 81 mil. “Esse limite anual precisa ser 
reajustado. Sem esta correção, você limita o crescimento 
do empreendedor. É uma questão de justiça”, afirmou.

O pagamento do DAS-MEI é obrigatório e ocorre todo 
dia 20 de cada mês, mesmo que o microempreendedor 
individual não esteja em atividade.

Na guia de pagamento são recolhidos os impostos de 
ICMS e ISS, além da contribuição ao INSS. O Simples Nacional 
isenta o MEI de várias taxas, como o Imposto de Renda de 
Pessoa Jurídica (IRPJ), a Contribuição Social sobre o Lucro 
Líquido (CSLL), e a contribuição para o Financiamento da 
Seguridade Social (Cofins).

O aumento do DAS-MEI acompanha o reajuste do 
salário-mínimo que, 1º de janeiro, passou de R$ 1.412 
para R$ 1.518. O reajuste considera a inflação acumulada 
até novembro do ano anterior e o crescimento do Produto 
Interno Bruto (PIB) de dois anos antes. Fonte: CACB

Por outro lado, alguns alimentos tiveram redução significativa 
no volume abastecido, como a mandioquinha, com queda 
de 51% em relação a 2023, e o brócolis, que apresentou 
retração de 42%. 

Em contrapartida, o repolho teve um aumento de 41% na 
oferta devido à produção própria do município, enquanto 
a laranja registrou um crescimento expressivo de 251%, 
impulsionado pelo beneficiamento realizado em Piedade 
antes do envio ao entreposto.

As variações no abastecimento foram fortemente 
influenciadas pelo clima e pelo custo de produção. Condições 
climáticas adversas impactaram diretamente a oferta de 
alguns itens, enquanto os custos elevados de insumos e mão 
de obra também refletiram nas oscilações do mercado.

Apesar desses desafios, Piedade mantém sua posição 
estratégica no fornecimento de alimentos para a CEAGESP, 
reforçando seu papel fundamental no abastecimento da 
capital e da região metropolitana de São Paulo.
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